UNA REALTA IN FORTE CRESCITA

ata nel 1951 dall’idea di Gerrit

Johan Kramp, che rilevo I'at-
tivita di un dealer che era fallito, da
allora I'azienda olandese ha regi-
strato un trend di crescita costan-
te. Basti citare il fatturato: dal 2009
al 2012 € aumentato di quasi il 10%
ognianno e siapprestaachiudereil
2013 a quota 475 milioni.
Dotata di 20 uffici vendita in 16 di-
versi paesi europei, ha nei conces-
sionari di macchine agricole i clienti
principali, seguiti da quelli di mac-
chine da costruzione, di attrezzatu-
re per il giardinaggio, nonché Oem
di piccole-medie dimensioni e

Trend fatturato Kramp e Grene (milioni di €)

aziende di servizio nel settore indu-
striale. Nel 2012 il fatturato diKramp
derivava per '86% dai ricambi e per
i114% dal mercato Oem.

Ulteriore linfa a questo processo di
crescita € arrivata dalla recente fu-
sione con la danese Grene. |16 pa-
esi citati prima sono diventati 22,
con un totale di 2.400 dipendenti e
un fatturato complessivo 2013 sti-
mato in oltre 600 milioni di euro.
«Questa fusione ha un senso per-
ché Kramp e Grene operavano in
paesi diversi - ha spiegato Steffen
Schiitze, direttore generale di
Kramp Italia - fatta eccezione per la
Polonia, dove si
trova anche un
deposito Grene.
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in Russia, gia frut-
to della fusione

Schiitze (a sinistra) e Massei in occasione della
presentazione ai concessionari italiani Agco.

Kramp/Grene) siamo i piu grandi
distributori di ricambi per agricolto-
ri, garden e settore industriale».

«Dal luglio 2011 quando é partita la
nostra attivita, anche per la filiale
italiana le cose sono cambiate - ha
aggiunto Rafael Massei, diretto-
re vendite Kramp Italia - tanto che
siamo passati da un organico di 6
persone a 14. E quest’anno abbia-
mo lavorato soprattutto sul
Webshop, per un aggiornamento
piu rapido della disponibilita e delle
offerte di prodotti e per una pre-
sentazione piu chiara della gamma
di prodotti. Nel 2014 offriremo ulte-
riori possibilita a livello di servizio e
velocita di consegnan». EF.B.



